
■日期:3月30日(二)、3月31日(三)                ■時間:上午09:00-下午17:00 (共二天16小時) 

■地點:台北市南京東路五段34號3樓-IFPA教育中心 ■費用:會員$5000元;非會員$6000元;

※注意事項:本會有更換講師及變更日期之權利.

講師簡介講師簡介講師簡介講師簡介

課程資訊課程資訊課程資訊課程資訊

馬來西亞馬來西亞馬來西亞馬來西亞 張志強張志強張志強張志強張志強張志強張志強張志強 老師老師老師老師

課程大綱課程大綱課程大綱課程大綱

張志強張志強張志強張志強於1981年投身壽險業，現任馬來西亞大東方人壽保險有限公司集團營業經理。憨厚耿直，為人真摯，保險行銷是他

的最愛，因為這個原因，使他連續十年在馬來西亞沙巴的一個小鎮榮獲美國百萬圓桌資格而成為東馬首位MDRT永久會員。

由於深受MDRT全人概念影響全人概念影響全人概念影響全人概念影響，，，，除了家庭事業外除了家庭事業外除了家庭事業外除了家庭事業外，，，，他熱心公益他熱心公益他熱心公益他熱心公益，，，，服務社會不遺餘力服務社會不遺餘力服務社會不遺餘力服務社會不遺餘力，，，，曾任百萬圓曾任百萬圓曾任百萬圓曾任百萬圓桌馬來西亞會長，大力宣傳

MDRT，掀起馬來西亞壽險業重視MDRT的浪潮。在國際獅子會與壽險代理員公會，更是服務多年。他人助我成長，我助他人成

長，鼓吹並推動壽險業務員以達成MDRT資格為他的使命。

「因為」「因為」它是一門全方位的銷售系統它是一門全方位的銷售系統它是一門全方位的銷售系統它是一門全方位的銷售系統

「這對你而言「這對你而言 」」你將掌握銷售的秘笈你將掌握銷售的秘笈你將掌握銷售的秘笈你將掌握銷售的秘笈,,,,懂得如何引導準客戶在銷售的軌道上懂得如何引導準客戶在銷售的軌道上懂得如何引導準客戶在銷售的軌道上懂得如何引導準客戶在銷售的軌道上,,,,輕而易舉的輕而易舉的輕而易舉的輕而易舉的

拆除反對拆除反對拆除反對拆除反對,,,,在適當時機創造準客戶的欲望而滿足他們的需求在適當時機創造準客戶的欲望而滿足他們的需求在適當時機創造準客戶的欲望而滿足他們的需求在適當時機創造準客戶的欲望而滿足他們的需求!

「而對你真正的利益是「而對你真正的利益是 」」你將促成更多保單你將促成更多保單你將促成更多保單你將促成更多保單,,,,業績蒸蒸日上業績蒸蒸日上業績蒸蒸日上業績蒸蒸日上,,,,贏取海外旅遊獎贏取海外旅遊獎贏取海外旅遊獎贏取海外旅遊獎,,,,賺取更多賺取更多賺取更多賺取更多

佣金佣金佣金佣金,,,,快樂的享受你的成果快樂的享受你的成果快樂的享受你的成果快樂的享受你的成果,,,,這不就是你所想要的嗎這不就是你所想要的嗎這不就是你所想要的嗎這不就是你所想要的嗎這不就是你所想要的嗎這不就是你所想要的嗎這不就是你所想要的嗎這不就是你所想要的嗎????????

發揮專業的特徵發揮專業的特徵發揮專業的特徵發揮專業的特徵，，，，輕鬆自然的成交輕鬆自然的成交輕鬆自然的成交輕鬆自然的成交。。。。

喚起準客戶的好奇心喚起準客戶的好奇心喚起準客戶的好奇心喚起準客戶的好奇心，，，，讓他想要知道的更多讓他想要知道的更多讓他想要知道的更多讓他想要知道的更多。。。。

利用包裝好的話語利用包裝好的話語利用包裝好的話語利用包裝好的話語，，，，使準客戶相信成交是他明智的選擇使準客戶相信成交是他明智的選擇使準客戶相信成交是他明智的選擇使準客戶相信成交是他明智的選擇。。。。

歡迎準客戶的反對歡迎準客戶的反對歡迎準客戶的反對歡迎準客戶的反對，，，，明白哪一種反對應該給予回答明白哪一種反對應該給予回答明白哪一種反對應該給予回答明白哪一種反對應該給予回答。。。。

透過一系列的提問透過一系列的提問透過一系列的提問透過一系列的提問，，，，引導準客戶自己表達內心世界的看法引導準客戶自己表達內心世界的看法引導準客戶自己表達內心世界的看法引導準客戶自己表達內心世界的看法，，，，進而引導其情緒而達到成交進而引導其情緒而達到成交進而引導其情緒而達到成交進而引導其情緒而達到成交

【【【【超級業務員銷售心法超級業務員銷售心法超級業務員銷售心法超級業務員銷售心法】】】】

□□□□ 超級業務員銷售心法超級業務員銷售心法超級業務員銷售心法超級業務員銷售心法 3/303/303/303/30、、、、3/313/313/313/31


